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MBA kids es la primera escuela
de negocios para ninos y ninas.

A través de un plan pedagdgico experiencial,
Unico y divertido, pretendemos sembrar valores
y actitudes que conviertan a nuestros hijos e hijas
en mejores personas y mejores profesionales.

MBAKkids

PEDAGOGIA DE PRESTIGIO
LLEVADA AL MUNDO EMPRESARIAL

El método MBA Kids y todos los cursos que
se desarrollan bajo este programa se han
diseflado para fomentar habilidades propias
del mundo empresarial en los nifios y nifias.

Liderazgo, asertividad, empatia, autocontrol,
gestion de la frustracion, del miedo, del

éxito... son habilidades que cada nifio y nifia
descubrird y gestionard con nuestros cursos y
que podrdn aplicar en sus vidas, sea cual sea
su futuro laboral.

TALLER
iDespegal!

Emprendimiento desde cero

TALLER
Pensamiento
Financiero

Aprender finanzas S,
pero siempre jugando




TALLER
iDespega!

Emprendimiento desde cero

Este es nuestro taller estrella para
vivir intensamente la experiencia
MBA Kids.

A través de este curso nuestros hijos
e hijas aprenderdn a desarrollar un
producto desde el conocimiento
de la materia prima, generardn
una marca, desarrollardan el plan
de marketing y lo venderdn en una
feria empresarial Unica y divertida
en donde participardn los padres
y madres. ¢Te parece increible? A
ellos les va a encantar.

GRUPO 1 GRUPO 2

g 7 - 9 afos g 10 - 12 anos

[ ]
m 4 sesiones

SESION 1

MATERIA PRIMA

Todo empresario debe conocer la materia
prima, asi como los procesos por los que
pasa hasta llegar a su producto.

SESION 3

MARRETING

iUnaimagen vale mds que mil palabras!

En esta sesion aprenderdn la importancia
de la publicidad como medio para hacer
llegar su producto al mayor numero
posible de personas.

@ 2 h 30 min la sesion

SESION 2

PRODUCTO

Emprenden y crean. Han vivido de
donde nace un producto. Crean el suyo
y lo hacen propio poniéndole nombre y
registrandolo. Al terminar esta sesion
podrian decir aquello de:

iSomos empresa!

SESION 4

FERIA
ENMPRESARIAL

El momento decisivo para un empresario
es la venta de su producto. Su manera de
defenderlo y presentarlo serd el punto
final a esta aventura y comprobardn si
realmente han tenido el éxito esperado.




TALLER
Pensamiento
Financiero

Aprender finanzas si,
pero siempre jugando

El taller de Pensamiento Financiero
MBA Kids tiene como objetivo principal
ensefiar conceptos financieros bdsi-
cos a nifios Yy adolescentes, términos
economicos que son fundamentales y
tremendamente Utiles para su futuro.
Los conceptos se adquieren mediante
la realizacion de juegos y dindmicas
de grupo, fomentando la creatividad
y la comunicacioén, el liderazgo, la
planificaciéon y la organizacion.

La combinacidn de estas destrezas
serd también esencial para sus
finanzas personales futuras.

GRUPO 1 GRUPO 2

@) N O .
— 7 - 9 anos — 10 - 12 anos

@ 2 h 30 min la sesion

[ ]
m 2 sesiones

TEMATICAS Y CONCEPTOS QUE SE TRABAJAN
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Inversion Deuda

PUNTOS FUERTES DEL TALLER

* *

TECNOLOGIA FINANZOPOLY

Taller desarrollado en Pulseras NFC como monedero El gran juego final en forma de
colaboracién con experta en _ virtual durante el taller. tablero gigante de...
educacion de la CNMV. i4x4 metros!

CALIDAD PEDAGOGICA

(NBA RIDS LABS

ade creacion de oct}vidodes
ha, este Curso habra...

Nuestra maguinarl
esté en marc

{nuevos talleres
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PROFESORADO

Punto clave en la estrategia de negocio.
Formado por un equipo multidisciplinar
compuesto por profesores cuya voca-

METODOLOGIA

Un plan pedagogico UNICO y
EXCLUSIVO, creado por un equipo
docente de primer nivel y basado en

la experiencia de altos directivos y
directivas empresariales. MBA Kids cubre
las carencias del sistema educativo
actual, en donde la cultura y los valores
empresariales estdn ausentes.

cién es la ensefianza y un segundo
perfil del profesorado con un enfoque
mds empresarial, siendo la calidad del
profesorado un pilar bdsico dentro de
la estructura del taller.

EXPERIENCIA

La diversion, la experimentacion y el
trabajo en equipo son algunas de las bases
de nuestros talleres, creados para dejar
huella, tanto en los alumnos/as, como en
los padres y madres, que tendrdn siempre
un papel especial y activo en MBA Kids.
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PROQRAMA DE QESTION 360

Contamos con un software de gestiéon 360 creado a medida y en

exclusiva para la marca. A través de nuestro propio software, vas a
poder llevar el control y gestiéon de tu franquicia, CRM, la facturacion,
el almacenamiento del plan pedagdgico y subida de todos los
materiales diddcticos necesarios para el desarollo de los talleres.
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Q Modelo asequible y muy rentable.

e Apoyo al 100 % por el equipo MBA Kids en
todo momento.

e Marca lider y pionera en un sector al alza
y estratégico en Europa.

e Desarrollo de nuevos talleres, con
lanzamientos previstos anualmente.

iDESPEQA CON NOSOTROS!

Cifras clave

PERFIL DEL
FRANQUICIADO

Exclusividad . .
Queremos franquiciados ligados con

4. 5 O O € DE ZONA la ensefianza y comprometidos con

Canon de entrada la marca con capacidad de liderazgo.

No pierdas |la oportunidad de unirte
3 5 % ;i';T:B'L'DAD a una MArca joven y con un equipo

de elevada experiencia que te hard
crecer COmMo persona.

10 o/ ROYALTY DE
O EXPLOTACION
RECUPERACION Tendrds un modelo de negocio pro-

O/ CANON DE / INVERSION EN bado, exitoso y lider del sector de la
2 /0 PUBLICIDAD \\// 1 AN O* ensefanza.

* Inversion total estimada en 10.000 € incluyendo la compra de materiales inicial. La recuperacion
de la inversion se estima en 1,1 ailo dependiendo de la gestion y el nivel de ventas alcanzado.

iUnete al equipo!
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PASOS A SEGUIR

Mantendrds una primera reuniéon con . !
nuestro departamento de expansion, La primera escuela de NegocCIOS

que estudiard la viabilidad del proyecto 7 7 para NiNOS U ninas
y te mostrard el business plan. L

P

Te reservards una zona de exclusividad,
garantizdndote que nadie pueda abrir
una nueva franquicia en tu drea.
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PARA MAS INFORMACION

Una vez seleccionado la ubicacion
ideal, firmamos el contrato y

comenzamos con el plan de apertura.
Pablo Aramburu

. 628285578
N paramburu@mundofranquicia.com




